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CAT COSTA
EDUCATIA PRIVATA

40.000 de lei costa educatia unui COpl| de la gradinita si pana la absolvirea unui masterat in

sistemnul de invafamant privat. Metode moderne, manuale inedite si dotéri materiale la cele mai

nalte standarde sunt facilitatile educatiei private

gridinitd, o scoald sau o universitate particulard au
devenit n ultima perioadd o alternativd preferatd de
périnti pentru educatia copilului lor. De multe ori,

périntii nu se mai uitd la suma pe care o scot din buzu-
nar deoarece gindesc cé propriul copil meritd multe
zZerouri. Dupa 1990, ca urmare a nevoii directe de specialisti cu. studii
superioare, primele institutii de invatimant particular care au apérut au
fost universititile particulare. Prima institutie de invédmant superior
particulari a fost Universitatea Ecologicd, aparutd in aprilie 1990. De

asemenea, la acel moment exista si un surplus de absolventi de liceu
care nu au putut fi absorbiti de unititile de invétidmant de stat. in plus,
numirul de locuri la facultdfile cu concurentd mare, precum drept,
medicind sau actorie, era foarte mic, in comparatie cu cererea. fnsd nici
invitimantul particular preuniversitar si prescolar nu s-a lisat prea mult
asteptat si In cdtiva ani, respectiv in perioada 1993-1994, au apérut
primele gradinite, scoli primare i licee particulare. Este vorba despre
Liceul Intemnational de Informatici din Constanta si Grédinita Domino |
din Bucuresti. “Nevoia educatiei private in Romania a fost datii pe de o




Pentru construirea $i darea in folosinia a unei
grédinite se investesc minimum 100.000 de euro, iar pentru o uni-
versitate privata suma poate depasi chiar zeci de milioane de euro

parte de tendina de aliniere la contextul international, unde educatia,
privatd avea o imagine pozitivi si superioard celei de stat, si pe de alt
parte de diversificarea cererii de educatie care a impus o flexibilizare 2
ofertei pe care sistemul educational de stat de la momentul respectiv nu
o putea prezenta”, este de parere Mirela Claudia Dracinschi, director la
Centrul de Resurse pentru Educatie si Familie Doxamus Tagh

In prezent, conform Ministerului Educatiei si Cercetdrii, fnvataman-
tul preuniversitar particular din Romania Inregistreazi un numér de 669
de unitifi de invifdmant care au fost Infiintate §i functioneazi conform
legii: 284 la nivel prescolar, 61 la nivel primar, 23 la nivel gimnazial,
32 pentru scoala de arte si meserii, 74 la nivel liceal si 195 la nivel
postliceal. La nivel de invitdmant superior, functioneazi 29 de univer-
sitdti particulare acreditate si 23 autorizate provizoriu de Consiliul
National de Evaluare si Acreditare Academica. “Consider ci la ora
actuald atat unititile de Invatimant particular preuniversitar ct si cele
de invitimant superior au adoptat, cel putin la nivel curricular, un
model adaptat situatiei din Roménia. Afirmatia poate fi sustinutd de
faptul ci in unititile de fnvatimant preuniversitar se pune accentul pe
studierea Limbilor de circulatie international, se stimuleazi abilititile
de comunicare a elevilor, se stimuleaza spiritul de echipd, se cautd si
se ofere o dezvoltare individuald a elevului pentru a-i descoperi si sti-
mula vocatia”, afirmd Mihai Scarlat, consultant independent. Pe langi
metodele educationale moderne si dotarea material, invatimantul par-
ticular oferd si alte servicii care vin n sprijinul unor périnti ocupati,
cum ar fi programul prelungit pana la orele 17, transportul pan si de la
unitatea de invatdmant. “Consider ci doar modelele au fost importate,
ciici modalitatea de punere in practicd, organizarea si mentalitatea edu-
catorilor sunt romanesti. De asemenea trebuie sé luim in considerare gi
faptul cd investitorii in educatie respectdl aceleasi limitiri date de nevei-
le concrete ale pietei educationale romanesti”, spune Mirela Claudia’
Dracinschi. Dg asemenea, ea mai spune cd institutiile de tnvéimant de
stat nu au de suferit intrucat oferta educationald a investitorului privat
este una complementard, care acoperd anumite nevoi mai restrinse
decit invagimantul de masa. ”Din contrd, aceasti stare de fapt impune
o flexibilizare si o crestere a calititii si eficacitifii datorate mediului
concurential”, precizeazd Dracinschi. La rindul lui, Mihai Scarlaf
spune cd institutiile de invitdmint particular preuniversitar nu
reprezinti o amenintare pentru cele de stat datoriti, pe de o parte, tax-
elor percepute, iar pe de alti parte datoritd mentalititii sau mai bine
spus a unei inextii In virtutea cireia se considera ci invitimantul de stat
formeaz3 caractere si personalititi capabile si faci fatd cerintelor ulte-
tioare. “"Trebuie s recunoagtem c daci fnainte de 90 si imediat dupd
"0 absolventii de liceu ficeau fati unor examene de admitere dure in
universititi, in prezent admiterea se face pe bazé de concurs de dosare,
ceea ce pericliteazil sever calitatea studentilor. Universitétile de stat au
recurs la concursul de dosare nu numai pentru a face fatd concurentei
invitimantului particular, dar si din cauza calititii slabe a absolventilor
de liceu”, mai spune Mihai Scarlat.

BUGETUL CANTARESTE CEL MAI MULT iN ALEGERE

invigﬁmﬁntul particular prescolar este, fird niciun dubiu, o alterna-
tivil eficientd pentru formarea personalititii unui copil. Se folosesc
metode educationale ce scot in evidentd propria personalitate a indi-
vidului si-1 pregétesc nu numai din punct de vedere informational, ci
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si formal. Aceasti formd de invitdmant este preferatd de clientii care
doresc sd primeascd un raport optim calitate/pret, care constien-
tizeaza faptul c investitia in educatie meritd, care doresc o mai mare
individualizare a fnvétdrii si o formalizare mai scizutd, care mani-
festd o atitudine deschisi fatd de problematica sociald si, nu in ulti-
mul rind, dispun de resurse financiare corespunzétoare. ”invé;ﬁmﬁn—
tul privat preuniversitar si prescolar se adreseazd, in special, per-
soanelor cu venituri peste medie, cu un program foarte incircat. Din
aceastd categorie recurg la formele de invitdmant particular in spe-
cial périntii care nu se simt siguri pe propria lor educatie si doresc s&
ofere copiilor lor o formare superioara fati de cea pe care au primit-o
ei, precum si parinti care doresc si creeze lideri din copiii lor”, spune
Mihai Scarlat. Unii périnti cu venituri peste medie nu recurg la invi-
timantul particular pentru cd au senzatia cd-si vor marginaliza
copilul dacd il vor inscrie intr-o astfel de institutie. Acestia se gin-
desc cd interactiunea intre copii indiferent de starea lor materiald si
sociald este benefica. Copiii Inscrisi la scolile private, atat prin setul
de valori mostenit din familie, cat si prin procesul educational, sunt
mai comunicativi si mai siguri pe ei, au un spirit de echipd mai dez-
voltat ca aceia din institutiile de stat. Profilul périntelui care i
inscrie copilul la o institutie particulari de invitimant este cel cu o
pozitie sociald buni, nivel educational superior sau cel putin cu aspi-
ratii educationale ridicate si implicat mult in carierd. *Copilul este
beneficiarul direct al serviciilor, dar participa intr-o méasurd scizuti
la decizia educationald. Vocea sa este simtitd mai pregnant in raport
cu satisfactia sau starea de bine consecutivd programului educa-'
tional. fn mare parte, copilul va fi rezultatul multiplicirii modelului
social la care aderd pirintii si va reprezenta ulterior oglinda
investitiei sau neglijarii in educatie”, spune reprezentantul centrului
Doxamus, Mirela Claudia Dracinschi.

Pentru un investitor in sistemul educational privat, cel mai difi-
cil obstacol este sd obtind credibilitatea in fata publicului tint3. Pe
de o parte el trebuie sd convingd marea masé de pdrinti ci are
intentii serioase si priveste investitia ca pe un parteneriat cu fami-
lia, si nu strict ca pe o afacere. Pe de alti parte trebuie si convingi
publicul tintd, segmentul de périnti pe care il vizeazd, ci are ceva
in plus de oferit fatd de altd institutie particulari similara.
Investitiile in invatimantul particular sunt destul de substantiale,
minimum 100.000 de euro pentru o gridinitd, si ajungénd pand la
zeci de milioane de euro in cazul universitétilor particulare acre-
ditate. De cealaltd parte a baricadei sunt périntii, care pentru a oferi
o educatie intr-o forma de Invatamant particular trebuie si scoati
in medie 2.000 de RON/an, ceea ce inseamnd cd pentru 15 ani de
invatdmant preuniversitar se ajunge la 30.000 RON numai taxele
de scolarizare, pana la admiterea intr-o universitate. Un ciclu uni-
versitar complet, inclusiv cu un masterat, urcé nota de plati cu inci
10.000 RON. Suma totald a taxelor reprezintd echivalentul unui
automobil de conditie medie, dupd cum spune Mihai Scarlat.
Acestea ar fi cheltuielile minime pentru un périnte care nu trebuie
sd-si trimitd copilul la studii in altd localitate, unde la cheltuielile
cu taxele se mai adaugd si cele legate de cazare. “La nivel de
gradinitd privatd nivelul taxelor percepute este intre 100 si 1.000
de euro anual. La nivelul invitimantului prescolar, in functie de
pachetul de servicii ales, taxele oscileazi tntre 1.000 RON, numai
taxe de scolarizare pentru program de 4-6 ore, si 2.000-3.000 de
RON pentru program prelungit pand la ora 17, servirea mesei in
unitatea de fnvatdmant, transportul de la si pand la scoald”, declard
consultantul independent Mihai Scarlat.
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Orasul in care tnvitdmantul particular este cel mai bine dezvoltat
este, evident, Bucurestiul, cu 23 de universititi acreditate si auto-
rizate provizoriu si 15 licee particulare. Capitala este urmata de Iasi
cu 7 universitti si 5 licee, Timisoara cu 5 universitdti si 5 licee,
Cluj cu 4 universititi si 5 licee, Constanta - 3 universititi si 5 licee,
Brasov - 4 universititi si 5 licee si Craiova cu 2 universitdti i 3
licee. La nivel de invitdmant superior oferta educationald se pola-
rizeazi spre specializiri precum dreptul, economia, finantele, soci-
ologia, psihologia si asistenta sociald. Conform Institutului
National de Statisticd, din 155.000 de studenti nscrisi la univer-
sitdtile particulare in anul 2004-2005, doar 5.800 urmau cursurile
unei facultdti tehnice. ”Din acest punct de vedere comsider cd
nvétimantul particular, cel putin la nivel curricular, este mult mai
adaptat cerintelor educationale din tara

Viitorii investitori in invatdmantul privat vor putea “ataca cu suc-
ces” segmentul prescolar si cel universitar, acesta find mai putin
exploatat, dupd cum spun specialistii din piatd. Numai la nivelul
capitalei, in 2005 au fost 10.360 de locuri in gridinitele particulare,
din care au rimas neocupate doar 10%. La nivelul invitdmantului
superior, cu toate ¢ investitia este foarte mare, iar procedura de
autorizare sau acreditare este foarte complexd, este loc pe piatd,
datorit} cererii tot mai mari de specialisti in domenii de varf pre-
cum IT&C, finante banci si/sau de frontierd bioinginerie, astrofi-
zica etc. De asemenea, domeniile traditionale precum drept, eco-
nomie, medicini, psihologie si sociologie continua si atragd noi
candidati. "gn opinia mea directiile de dezvoltare sunt zonele de

isi care nu pot fi acoperite de invatdmantul de masd si educatia

noastrd, fatd de cel de stat. Unititile de stat
continui sd producd anual sarje de spe-
cialigti In domenii tehnice care nu pot fi ab-
sorbite de o industrie in declin”, considerd
Mihai Scarlat. La nivel universitar inva-
tdmantul particular incepe s devind un con-
curent serios pentru fnvitdimantul de stat.
Numeric situatia sta astfel: existd 56 de uni-
versitdti de stat acreditate si 29 de unititi
particulare acreditate. Pe 14ngd acestea mai
sunt alte 23 de universititi particulare cu
aprobare de functionare provizorie. Univer-
sit3ile particulare sunt mai flexibile in ceea
ce priveste programa fatd de cele de stat si
au o ofertd educationald mult mai atractiva.
Paradoxal, nivelul taxelor la universititile
de stat este mai mare decit la cele particu-
lare. Astfel, la o universitate particulard
nivelul taxelor anuale este de 450-500 de
dolari, iar la una de stat este de 800-900 de
dolari. "Nu cred cd In prezent se poate
spurie cd unitdtile de Invitdmant de stat au
de suferit din cauza dezvoltirii invatimantu-
lui particular, cu toate ci acesta incepe si
devind un concurent si absoarbe o parte din
absolventii de liceu. Pe 1angd prestigiul care
si l-au creat anumite universitdfi de stat,
prestigiu care uneori se impune si in fafa

CAT COSTA SA iTl ASIGURI COPILUL?

Portofoliul de produse si servicii al ING Asigurari de Viata include doua tipuri de asigurari pen-
tru copii: Debut 18 si Academica. "Beneficiarul acestei asigurari trebuie s& fie copilul ale carui
studii sau alte cheltuieli vor fi finantate, el find indreptatit s& primeasca indemnizatia de asigu-
rare, intr-o singura transa sau sub forma de rente anuale, incepand cu data de expirare a
perioadei de plata a primelor”, spune Bram Boon, director general la ING Asigurari de Viata.
Debut 18 este un plan financiar prin care clientul poate asigura copilului o importanta si nece-
sara sursé de venit pe perioada studiilor sau la inceputul vietii sale independente. Produsul
ofers acces la Programele de investitii ING Asigurari de Viatd. Cel de-al doilea plan financiar
special pentru copii, Academica, Tmbing protectia specifica unei asigurdri de viatd cu acumu-
larea de fonduri banesti necesare sustinerii educatiei copilului. Prin intermediul acestui contract
i se da clientului posibilitatea sa economiseasca, din timp, pentru anii de studentie ai copilului.
"Foarte multe persoane incheie aceste asigurdri foarte curand dup nasterea copilului, avand
astfel avantajul de a putea acumula fonduri pe o duraté mai lunga si, bineinteles, de a oferi pro-
tectie copilului inca de la nceputul vietii sale. Binefnteles, rudele copiilor pot de asemenea sa
incheie o astfel de asigurare. Clientii ING care au ales acest tip de asigurare sunt n mai mare
proportie femei, cu varste cuprinse intre 30 si 39 de ani”, declara Bram Boon. Calculul primei
de asigurare depinde de mai multi factori: vérsta si sexul persoanei asigurate, starea sa de
sinatate, durata contractului, valoarea doritd a rentelor. In cazul produselor ING, prima
minima anuali pentru asigurarea traditionald este 550 RON, iar pentru cea de tip unit-linked
este 600 RON. "Vanzarile de planuri financiare pentru copii au inregistrat o evolutie pozitiva de
la an la ari. Nevoia permanenta de a oferi un viitor mai bun copiilor, cresterea popularitatii aces-

* tui tip de produs, cresterea continu a cheltuielilor cu educatia copilului si constientizarea rofu-

lui unei astfel de asigurari au fost unii din factorii care au favorizat dezvoltarea acestui seg-
ment”, mai spune Bram Boon. fn 2006, planurile financiare pentru copii au ajuns la 22,6% din
numérul total de polite incheiate. Numarul de contracte incheiate in 2005 a fost cu 3% mai mare
fatd de 2008, find rezultatul direct al unei campanii de promovare.

angajatorilor care selectioneazi absolventii de facultate, legislatia in
vigoare avantajeazd net universititile de stat. De exemplu unei uni-

_ versitdti particulare i se cere pentru acreditare sd aibd doar 25% din
personal angajat cu carte de muncé, ceea ce permite cadrelor didac-
tice de la stat sd aibd o normd si intr-o institutie particulard, evitan-
du-se astfel migrarea personalului de la institutiile de stat la cele par-
ticulare. Un alt truc folosit de universitdtile de stat pentru obtinerea
finantdrii guvernamentale este raportarea numarului de studenti din
anu] I, imediat dupd admitere. Admiterea este de obicei in iulie sau
cel tarziu in septembrie, iar anul scolar incepe la 1 octombrie. in
perioada scursi de la admitere pand la inceperea anului scolar o
parte din candidatii declarati admisi se retrag, diminuind astfel
numiirul de studenti nmatriculati in anul I. Cum finantarea se face
pe baza unui criteriu denumit student-echivalent rezultd de aici un
surplus la finantarea de bazd”, mai spune Mihai Scarlat.
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pentru copiii cu nevoi speciale, iar piata este deschisd si altpr
iucétori”, adaugi Mirela Dracinschi. .

Aderarea la Uniunea Europeand deschide invitimantului parti-
cular noi surse de finantare pe baza proiectelor cu finantare comu-
nitard. Atét institutiile preuniversitare cét si cele universitare Isi vor
putea extinde baza materiald si isi vor putea perfectiona personalul
prin accesarea fondurilor comunitare. "Sunt convins ci prin acest
surplus de fonduri, prin permanenta perfectionare a personalului si
prin schimbarea perceptiei populatiei, invitiméantul particular va
deveni un concurent real pentru cel de stat. Concurenta nu va avea
ca efect periclitarea stabilitafii Invatdmantului de stat, ci va forta
factorii de decizie din domeniul educational de stat si regindeascd
programa de invitimant si sd adopte o noud manierd de educatie
care si pund in valoare vocatia fiecdrui individ”, este de pérere
Mihai Scarlat, consultant independent. E2
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